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Unsere starken Leistungen fiir Grof3kunden.

Stadtwerke Kiel






»Intelligente Produkte?
Innovative Services?
Wir sind fur Sie da.«

Michael Otto, Leiter Verkauf Firmenkunden und Falco Jantz, Energieeffizienzberater

Entdecken Sie unser Angebot

flr lhre Anliegen und genief3en
Sie Service und Beratung -
effizient und schnell. lhre Zu-
friedenheit steht bei uns immer
an erster Stelle. Deswegen
haben wir unser Produkt- und
Dienstleistungsportfolio wie
auch unsere Services im
Internet fir Sie optimiert.

Die Stadtwerke Kiel AG bietet ihren Kunden innovative
und wettbewerbsfahige Produkte sowie zahlreiche
Dienstleistungen. Und diese werden immer auf den
individuellen Bedarf unserer Kunden abgestimmt. Unser
Spektrum reicht von der soliden Grundversorgung bis
hin zu komplexen Lésungen. Die Unternehmen wahlen
aus unserem Angebot genau die Bestandteile aus, die sie
brauchen. Den Rest libernehmen die Stadtwerke — damit
sich unsere Kunden ganz auf ihre Kernkompetenzen
konzentrieren kdnnen.

Die Stadtwerke sind langst nicht nur bei der Erzeugung und
Verteilung von Strom, Gas, Wasser und Warme die Nummer
eins. Auch auf3erhalb unseres Kernversorgungsgebietes
wachsen wir stetig. Unser Erfolg beruht auf unseren breit
gefécherten energiewirtschaftlichen Kompetenzen — zum
Beispiel bei der Strombeschaffung: Durch unsere langjahrigen
Erfahrungen am Grof3handelsmarkt ermdglichen wir auch
mittelstandischen Kunden den Zugang zur Stromborse.

Und stellen somit den professionellen Energieeinkauf zum
strategisch glinstigsten Zeitpunkt sicher.

Auch beim Erdgas nutzen wir konsequent die Einkaufs-
mdéglichkeiten auf den Markten. Uber den Zugang zu den
Spotmarkten kdnnen wir Gas einkaufen, zeitgleich Angebote
abgeben und frei Mengen verkaufen. Auf3erdem erweitern wir
unseren Handlungsspielraum und erhéhen die Versorgungs-
sicherheit, indem wir Erdgas als Vorrat in unterirdischen
Kavernen speichern.

Innovative Dienstleistungen tragen einen wesentlichen Teil
dazu bei, dass die Energieversorgung tber die Stadtwerke Kiel
so sicher und attraktiv ist. Etwa im Bereich des Contractings.
Mit diesem Energielieferkonzept stellen die Stadtwerke
Warme, Kélte, Strom oder Dampf als Paket bereit. Nicht nur
die Energieversorgung Gbernehmen wir, sondern auch die
Finanzierung, den Bau, alle Wartungsarbeiten sowie alle
Investitions- und Instandhaltungskosten der jeweiligen Anlage.
Mit einem von uns entwickelten innovativen Energie- und
Warmekonzept reduziert beispielsweise das Kieler Stadt-
kloster seine Kosten und verbessert nachhaltig seine Energie-
effizienz und Okobilanz.

Auf einem weiteren Feld bieten die Stadtwerke die komplette
Leistung aus einer Hand: Mit dem 24/7 WarmeDirektservice
konnen Immobilieneigentiimer und Hausverwaltungen die
Warmeabrechnung stark vereinfachen. Wir betreuen Mieter
und Eigentiimer kompetent und umfassend. Auf3erdem bieten
wir fundierte Marktinformationen, entwickeln Beschaffungs-
strategien und betreiben Portfoliomanagement. Sicherheit,
hdchste Zuverlassigkeit und unmittelbare Nahe, das alles
gekoppelt mit individuell abgestimmten Dienstleistungen.
Wir bieten einen gewachsenen und kompetenten Rundum-
Energieservice.

Und wir haben fiir unsere Gewerbekunden ein neues, inno-
vatives Werkzeug entwickelt, um den Energieverbrauch ganz
genau zu analysieren und Rickschlisse auf Einsparpotenziale
zu ziehen: Mithilfe des 24/7 Energiecockpits besteht nun die
Mdglichkeit, ganz exakt festzustellen, wie und wo Energie
verbraucht wird. Dieses neue Verfahren wird beispielsweise
in einer Grof3backerei genutzt, um den Energieverbrauch in
zwolf Filialen in Schleswig-Holstein und Hamburg zu kontrol-
lieren. Mit dem Einsatz vieler Zahler und Unterzahler kann
dann detailliert visualisiert werden, wie die Energie genutzt
wird. Das Energiecockpit liefert benutzerspezifische Auswer-
tungen, Analysen und Berichte, die den Umgang mit Energie
noch effizienter gestalten — und fiir unsere Kunden ist das zu
einem entscheidenden Wettbewerbsfaktor gewarden.



Aus Verbundenheit wird Verantwortung.
In Norddeutschland wirtschaften und engagieren.
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Wir sind liberzeugt: Wer in einer Region lebt und wirt-
schaftet, sollte sich auch fiir sie einsetzen. Diese regionale
Identifikation zeichnet auch das »WEISSENHAUS GRAND
VILLAGE Resort & SPA AM MEER« aus. Denn mit dem
Resort in der Hohwachter Bucht will Jan Henric Buettner
seiner Heimat etwas zuriickgeben. Und die Stadtwerke
Kiel liefern die Energie fiir diese einmalige Destination.

Das Resort WEISSENHAUS bietet seinen Gasten tber 60
Zimmer und Suiten, darunter etwa die Honeymoon-Suite im
Badehaduschen mit freistehender Wanne im Wintergarten und
direktem Meer-Zugang. Auf dem Areal gibt es dazu gastrono-
mische Angebote fur alle Anspriiche - bis hin zum Restaurant
Courtier, das bereits drei Monate nach seiner Erdffnung mit
einem Michelin-Stern ausgezeichnet wurde. WEISSENHAUS
bietet seinen Gasten darlber hinaus die Bar 1896, eine Vinothek,
ein Amphitheater, ein Kino und einen unterirdischen Tunnel zur
Schlosstherme. Und der 1.500 Quadratmeter grof3e, luxuridse
Wellnessbereich ist sogar mit einem Innen- und Auf3enpool
ausgestattet.

»Schon als Kind habe ich immer gerne dieses schéne Fleck-
chen Erde besucht. Denn ich bin meiner norddeutschen Heimat
verbunden. Mit diesem innovativen Projekt will ich meiner alten
Heimat etwas zurlickgeben«, beschreibt Investor Jan Henric
Buettner seine Entscheidung flr die Hohwachter Bucht, wo sich
auf dem historischen Gutsgelénde aus dem 17. Jahrhundert
nun 40 Gebaude rund um ein weif3es Schloss gruppieren.

Wie fur das exklusive Resort ist die intensive Betreuung der
Kunden auch flr uns der Schlissel zum Erfolg. So bezieht
WEISSENHAUS seit September 2014 den Strom von den
Stadtwerken Kiel - eine erfolgreiche Zusammenarbeit, die
sich aus den engen Beziehungen der Stadtwerke Kiel zur
DEHOGA SH, zum Landesverband des schleswig-holsteini-
schen Hotel- und Gaststattengewerbes, ergeben hat.

Investor mit Weitblick: Jan Henric Buettner hat mit dem
Resort Weissenhaus einen ganz besonderen Ort geschaffen,
an dem die Gaste Erholung finden und Energie tanken — und
sie sogar selbst erzeugen kénnen.

Diese erfolgreiche Kooperation besteht seit flinf Jahren und
bietet fur die Mitglieder des Verbandes viele Vorteile. So
kiimmern sich die Stadtwerke Kiel bei Bedarf um das Energie-
management, die Wartung von Anlagen oder Ubernehmen auch
Handelsdienstleistungen am Energiemarkt. Zudem analysieren
unsere Kundenbetreuer kostenfrei Stromrechnungen der
DEHOGA-Mitglieder, um Einsparpotenziale zu entdecken und
individuell abgestimmte Angebote zu unterbreiten. Entscheidet
sich ein Firmenkunde fiir den 24/7 StromDEHOGA, unterstitzt
er damit auch den DEHOGA-Ausbildungsfonds und engagiert
sich somit fur die Zukunft junger Nachwuchskréfte. Fir alle
Beteiligten eine gewinnbringende Zusammenarbeit und ein
erfolgversprechender Einsatz fiir die Region.

Das exklusive Resort WEISSENHAUS mit seinem vielfaltigen
Angebot und dem einmaligen Ambiente wird die Region
weiterbringen und bereichern — nicht nur in wirtschaftlicher
Hinsicht. »So wird die Hohwachter Bucht fiir die Besucher
zu einer ganz besonderen Destination, die anspruchsvolle
Erholungssuchende von nah und fern immer wieder anlocken
wird, ist sich Jan Henric Buettner sicher. Und auf die
Stadtwerke Kiel als verlasslichen, in der Region verwurzelten
Partner kann er bei seinem innovativen Projekt jederzeit
zahlen. So tragen beide Seiten ihren Teil dazu bei, dass diese
erfolgversprechende Zusammenarbeit ihren Norden ein Stiick
weiter voranbringt.

Innovatives Projekt in der Hohwachter Bucht:
Das idyllisch gelegene Resort Weissenhaus lockt
mit seinem vielfaltigen Angebot und einem einmaligen
Ambiente anspruchsvolle Besucher in die Region.



Gemeinsam Ziele erreichen.

Mit starken Partnern.

Zukunftsweisender
Fernwarmeausbau:

Nahere Informationen finden Sie
auf www.stadtwerke-kiel.de unter
der Rubrik Fernwarme.

In Kiel verfiigt die Stadtwerke Kiel AG {iber Kompetenz
und umfassendes Know-how zur Fernwédrmeversorgung
von Privat- und Geschaftskunden sowie 6ffentlichen
Institutionen. Fernwédrme ist so umweltschonend wie
kein anderer Energietrager, denn mit dem Einsatz der
Kraft-Warme-Kopplung wird die eingesetzte Energie
doppelt genutzt.

Nur mit einem nachhaltigen, zukunftsweisenden Energiekon-
zept kdnnen wir dazu beitragen, dem Klimawandel entgegen-
zuwirken. Hier greift —im Einklang mit dem Energieprogramm
der Bundesregierung — das Fernwarmeversorgungskonzept
der Stadtwerke Kiel mit einem Ausbau der Kraft-Warme-
Kopplung. Durch die gleichzeitige Produktion von Strom und
Warme spart diese Technologie Primarenergie und ist somit
unverzichtbar fur den Klimaschutz.

Das Warmenetz in Kiel deckt schon heute grof3e Teile der
Innenstadt und weiterer Zentren westlich und ostlich der
Kieler Férde ab, womit mehr als 70.000 Haushalte und
6ffentliche Einrichtungen versorgt werden. Dort ist ein
Anschluss an das Fernwéarmenetz jederzeit mdglich. Neben
diesen bereits erschlossenen Straf3en planen wir in den
kommenden Jahren die Verdichtung sowie den weiteren
Ausbau des Kieler Fernwarmenetzes.

Der Ausbau des Fernwarme-Netzverbunds ist zentraler
Bestandteil des Engagements der Kieler Stadtwerke fur Klima-
und Umweltschutz. »Ziel ist es, mdglichst viele Gebdude im
Vorranggebiet an die Fernwarme anzuschlief3en«, sagt Kai
Kistenmacher, Leiter Privat- und Gewerbekunden und verant-
wortlich fir den Fernwarmeverkauf bei den Stadtwerken. Die
Stadtwerke Kiel AG leistet damit einen bedeutenden Beitrag
zum Erreichen der ehrgeizigen Klimaziele der Klimaschutzstadt
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Kiel, die sich in besonderem Maf3e fir eine 6kologische und
effiziente Nutzung von Energiequellen einsetzt. Parallel
zu den verschiedenen Fernwarmeausbaugebieten wird die
Dampfversorgung im Innenstadtbereich Zug um Zug auf
Heizwasser umgestellt.

Unterstitzt wird das durch eigens von den Stadtwerken
entwickelte Forderprogramme. Und durch eine enge
Zusammenarbeit mit der Innung fiir Sanitar-, Heizungs- und
Klimatechnik Kiel. In Schulungen und technischen Seminaren
vermitteln die Stadtwerke den Betrieben wichtiges Know-how
rund um die Fernwarmeversorgung. »So erreichen wir eine
Qualifizierung des Handwerks vor Ort«, sagt Kistenmacher.
Ein Vorteil, der letztlich all denen zugutekommen soll,

die sich ebenfalls fiir die komfortable und wirtschaftliche
Warmeversorgung entscheiden.

Kraft-Warme-Kopplung

Parallele Erzeugung von Strom und Fernwéarme
in einem Heizkraftwerk unter optimaler Nutzung
der eingesetzten Primarenergie.
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Brennstoff

Stromabgabe
ins Netz

Dampf

Generator

Heizung, Klimatisierung
und Warmwasser-
versorgung im Haus

Warmeauskopplung

Fernwarmeversorgung

Riicklauf




Wertvolles schutzen.
Qualitat sicherstellen.

Leistungsstark und sicher: Auf die einwandfreie Qualitat
des Kieler Trinkwassers kdnnen sich auch unsere
Geschéftskunden jederzeit verlassen — vom Krankenhaus
tiber Grof3kiichen bis zum Fitnessstudio. Die Stadtwerke
Kiel investieren standig in ihre sichere und hervorragende
Trinkwasserversorgung.

Etwa mit dem Bau eines neuen unterirdischen Trinkwasser-
speichers in Kiel-Projensdorf. Er lost ab 2016 das dortige alte
Wasserwerk ab, das seit 50 Jahren die Versorgung des Stadt-
teils sichert - die Versorgung von rund 11.000 Haushalten

im Kieler Norden. Die zwei 900 Kubikmeter grof3en Behalter
unterstitzen dann die Stabilitat des gesamten Kieler Versor-
gungsnetzes. Eine Investition, die vor allem der Bestandssi-
cherung dient. Denn auch in den kommenden Jahren, wenn
alte Wasserwerke und die ersten alteren der insgesamt 40
Brunnen vom Netz gehen, wollen die Stadtwerke eine zuver-
l&ssige Versorgung garantieren. In den vergangenen Jahren
ist viel in die Sanierung dieses bewahrten Systems investiert
worden - von den neuen Trinkwasserspeichern in Projensdorf
bis zur Sanierung der Verdisungs- und Filterkammern des
Wasserwerks Schulensee.

Tonschichten

B] Pegelmessstellen

Unser Kieler Wasser stammt aus tertidren Braunkohlesanden
aus einer Tiefe von rund 200 Metern und ist bis zu 9.000
Jahre alt. Die grof3e Tiefe und die Abdeckung durch eine Ton-
Mergel-Schicht sorgen dafiir, dass das Grundwasser sicher vor
Verunreinigungen geschiitzt ist. Auch deshalb belegt das klare
und geruchlose Kieler Trinkwasser im bundesweiten Vergleich
immer wieder Spitzenplatze.

Uber die Brunnen im Umfeld der vier Wasserwerke in Schu-
lensee, Schwentinental, Pries und in der Wik gelangt das
Grundwasser an die Oberflache. Einmal aus dem Erdinneren
gefordert, kann es dann zur Aufbereitung an die Wasserwerke
geleitet werden. Anders als in vielen anderen St&dten, deren
Trinkwasser aus Talsperren oder anderem Oberflachenwasser
gewonnen wird, wird dem Kieler Wasser keinerlei Chemie
zugesetzt. Muss auch nicht: Unser Trinkwasser hat einwand-
freie Qualitat.

Stidndige Kontrollen garantieren, dass das so bleibt.
Die hygienischen Bedingungen in den Wasserwerken missen
peinlich genau Uberwacht werden. Mehrmals in der Woche
entnehmen Techniker Proben. Dazu untersucht auch ein
externes Labor regelméf3ig die Qualitat des Kieler Wassers.
Denn erst nach sorgféaltiger Analyse kann die einwandfreie
Trinkwasserqualitat bestéatigt werden.

Fiir die Stadtwerke Kiel ist das selbstversténdlich.

Ein Unternehmen, das die Region mit einem der wertvollsten
Guter Uberhaupt versorgt, muss héheren Anspriichen gerecht
werden als nur den geforderten. Dabei gilt: Nur ein in seinen
Strukturen wirtschaftlich gesundes Unternehmen kann auch
viel in die Qualitatssicherung seiner Produkte investieren. Die
Stadtwerke Kiel liefern gesundes Trinkwasser. Dafiir burgen sie.

Brunnenbau. Die vereinfachte schematische Darstellung
zeigt einen Ausschnitt in Ost-West-Richtung aus dem so-
genannten Kieler Trog, der riesigen unterirdischen Mulde,
aus der das Kieler Wasser stammt.



Flexibel beschaffen. Risiken reduzieren.
Strategisch einkaufen.

lhre Ersparnis
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Ihr Preis bei strukturierter
Beschaffung fir das Lieferjahr
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24/7 GasStrategie
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vs. Festpreis.
Vorteil durch
strukturierte

»  Beschaffung.

Beschaffungszeitraum

In Zeiten starker Preisschwankungen ist klar im Vorteil,
wer Energie flexibel am Markt beschaffen kann. Fiir den
strategischen Einkauf von Erdgas bieten die Stadtwerke
Kiel ihren Grof3kunden langjahriges Know-how und das
richtige Produkt: 24/7 GasStrategie.

Eine flexible und intelligente Erdgas-Beschaffung zu ver-
schiedenen Zeitpunkten statt des Grof3einkaufs an einem
bestimmten Tag - das reduziert das Risiko des Kunden und
das ist das Konzept hinter 24/7 GasStrategie. Der gesamte
Erdgasbedarf eines Unternehmens wird in mindestens zwalf
und maximal 24 Teilmengen aufgeteilt, je nachdem ob der
Beschaffungszeitraum ein oder zwei Jahre betragt. Zum
jeweils glinstigsten Zeitpunkt jedes Monats wird dann
gekauft. So profitieren Grof3kunden der Stadtwerke Kiel
von glinstigen Entwicklungen am Energiemarkt und halten
durch die zeitliche Streuung ihr Beschaffungsrisiko gering.

Der richtige Zeitpunkt fir den Einkauf grof3er Gasmengen
ist der entscheidende Faktor in der Kostenkalkulation. Ziel
von 24/7 GasStrategie ist es, fiir die monatliche Teilmenge
die jeweils glinstigste Marktphase zu nutzen. Dabei helfen
monatlich definierte Preisspannen, prazise kalkuliert durch
erfahrene Handelsexperten der Stadtwerke Kiel. So profi-
tieren die Kunden von niedrigen Preisen — und decken ihren
Bedarf, wenn es fr ihr Unternehmen giinstig ist.

Ein weiterer Gewinn des 24/7 GasStrategie liegt im starken
Verbund der Kunden. Um ihnen die Vorteile einer strategischen
Beschaffung am Grof3handelsmarkt zu sichern, btindeln die
Stadtwerke Kiel den Erdgasbedarf ihrer Kunden zu grofien,
gut verhandelbaren Tranchen. Diese werden dann in handels-
Ublichen Teilmengen beschafft.

Dabei gilt die Faustregel: Je mehr Teilmengen, desto preis-
sicherer der Einkauf. Bis zu 24 Einkaufszeitpunkte lber zwei
Jahre bietet 24/7 GasStrategie. Der Einkauf beginnt maximal
24 Monate im Voraus, mit dem Kauf der letzten Teilmenge
haben die Kunden dann volle Preissicherheit flir den anschlie-
3enden Belieferungszeitraum.

Die Stadtwerke Kiel sind ein zukunftsorientierter Energie-
anbieter, der auf jahrzehntelange Erfahrung im Bereich
der Energiebeschaffung und der Erzeugung zurtickblicken
kann. Unsere ausgewiesenen Handelsexperten stellen die
Gasbeschaffung flr unser Kundenportfolio sicher, damit die
Kunden anhand exakter, verlasslicher Informationen ihre
Gasbeschaffung abstimmen kdnnen. Selbstverstandlich
sind die Bestellungen fiir die Kunden zu jedem Zeitpunkt
transparent nachvollziehbar.

Unser Fazit: 24/7 GasStrategie bietet Unternehmen
neue Perspektiven. Es verbindet Flexibilitat mit Effizienz -
zugunsten eines unabhangigen strategischen Einkaufs
bei hoher Transparenz und maximaler Planungssicherheit.
Fir die Grof3kunden der Stadtwerke Kiel bedeutet das einen
mdglichst niedrigen Gaspreis.



Die Region starken.

Gemeinsam mehr erreichen.
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Zwei Unternehmen, die fest im Norden verwurzelt sind.
Die Verantwortung fiir die Region libernehmen und damit
Zukunft gestalten. Die Stadtwerke Kiel und die Wanken-
dorfer Baugenossenschaft fiir Schleswig-Holstein eG
haben viele Parallelen. Aber das ist nicht der einzige
Grund, warum eines der gréf3iten Wohnungsunternehmen
Schleswig-Holsteins seit Jahrzehnten eng mit den
Stadtwerken zusammenarbeitet.

Die Wankendorfer betreut rund 14.000 Wohnungen zwischen
Kiel und Lubeck - die Halfte davon ist in eigenem Besitz. Die
einzelnen Mieter sind zugleich Mitglieder der Genossenschaft.
Und profitieren damit von einer ganz besonderen Verbunden-
heit: »Wir verstehen uns als mittelstandisches Wohnungs-
unternehmen mit sozialer Verantwortung fur Schleswig-
Holstein. Die Zufriedenheit unserer Mitglieder ist dabei der
wichtigste Gradmesser des Erfolgs«, sagt Vorstandsvor-
sitzender Helmut Kniipp.

Wer unter dem Dach der Wankendorfer wohnt, genief3t lebens-
langes Wohnrecht und bestimmt aktiv Uber die Geschicke der
Genossenschaft mit. Auch was Modernisierungen betrifft,
nimmt die Wankendorfer landesweit eine Spitzenstellung ein:
So investierte das Unternehmen allein 160 Millionen Euro

in die Sanierung ihrer Wohnanlagen aus den Fiinfziger- bis
Siebzigerjahren. Mit neuer Anlagentechnik, speziellen D&mm-
maf3nahmen oder gestalterischen Arbeiten werden auch die
ibrigen Immobilien nach und nach zeitgemaf saniert. Und das
hochst individuell: »Wir modernisieren nicht von der Stange,
sondern achten darauf, dass die spezifischen Besonderheiten
des Quartiers gewahrt bleiben«, sagt Vorstandsmitglied Bernd
Hentschel. Wann immer es geht, werden die Arbeiten dabei
von regionalen Handwerksbetrieben ausgefuhrt. Aus gutem
Grund: »Wir leben in einem engen Wirtschaftsraum - da sollten
sich Unternehmen gegenseitig starken, erklart Knlpp.

Die Wankendorfer. Vorstandsvorsitzender Helmut Kniipp
(Llinks im Bild) und sein Vorstandskollege Bernd Hentschel
propagieren seit Langem die regionale Partnerschaft.

Diese regionale Partnerschaft ist es auch, die die Wankendorfer
Baugenossenschaft mit den Stadtwerken verbindet. Rund
3.000 der Wohnungen werden mit Kieler Strom versorgt, dazu
knapp 2.400 mit Erdgas und gut 800 mit Fernwarme. Nach
der Liberalisierung der Energiemaérkte auch weiterhin auf die
Leistungen der Stadtwerke zu setzen, war fiir die Wankendorfer
»eine bewusste unternehmerische Entscheidung«. Dank der
attraktiven Konditionen kann die Genossenschaft ihren Mietern
empfehlen, Strom von den Stadtwerken Kiel zu beziehen.
Hinzu kommt: Aus der engen Zusammenarbeit schopfen
beide Unternehmen einen weiteren Mehrwert. So hat man
gemeinsam Wege gefunden, um bei der Rechnungsstellung
und Abschlagszahlung die Prozesse wesentlich zu vereinfachen.

Energetische Modernisierung.
In dieser Wohnanlage in Preetz wurde die
Erneuerung kostenneutral umgesetzt.



Partnerschaft ausbauen.
/usammen profitieren.

Wenn sich alle zwei Wochen eine Gruppe Landschafts-
pfleger die Griinanlagen auf dem Stadtwerke-Areal in
Hassee vornimmt, dann ist das nicht nur eine normale
gartnerische Dienstleistung. Es ist auch eine ganz be-
sondere Form der Integration: Die Arbeiter gehdren zur
Werkstatt am Drachensee — und damit zu einer Einrich-
tung, die Menschen mit Behinderung vor allem eines
bietet: die gesellschaftliche Teilhabe.

Die Werkstéatten unter dem Dach der Stiftung Drachensee
beschaftigen gut 620 Menschen. Insgesamt 14 Betriebe
bieten Dienstleistungen unterschiedlicher Art, das Spektrum
reicht von der Metallverarbeitung tber den Kantinenbetrieb
bis hin zum Kunsthandwerk. »Wir gehen davon aus, dass Arbeit
ein wesentlicher Baustein zur gesellschaftlichen Teilhabe von
Menschen mit Behinderung ist«, sagt Hansjorg Fischenbeck,
Bereichsleiter der Werkstatt am Drachensee.

Das gilt umso mehr, wenn Menschen mit Behinderung auch
auf3erhalb ihrer Werkstatt tatig sind. Seit vielen Jahren sind
deshalb Auf3engruppen im Einsatz. »Das fordert die Integra-
tion, weil unsere Beschéftigten so noch unmittelbarer am
Wirtschaftsleben teilhaben«, sagt Fischenbeck. Das Personal
der sogenannten ausgelagerten Werkstattarbeitsplatze
betreibt beispielsweise die Kantine im Wirtschaftsministerium
oder das Eiderbad Hammer. Und es pflegt regelmaf3ig die
Grunflachen der Stadtwerke in Hassee.

Der Kieler Energieversorger war eines der ersten Unternehmen,
die auf die Fachkrafte mit Behinderung setzten. Seit Jahr-
zehnten schon jaten die Drachensee-Arbeiter Unkraut und
pflegen die Grliinanlagen der Stadtwerke.

Ein tatkraftiges Team. Die Mitarbeite-
rinnen und Mitarbeiter der Werkstatten
am Drachensee leisten ihren Beitrag
und nehmen aktiv am Wirtschaftsleben
teil. Sie pflegen die Grinflachen auf
dem Betriebsgeldnde der Stadtwerke
Kiel in Hassee.

Daneben sind zwei weitere Mitarbeiter aus den Werkstéatten in
der Kantine und in der Hausmeisterei in Hassee beschaftigt.
Das Positive: Immer nehmen sie dabei auch am Alltag der
Ubrigen Beschaftigen teil - etwa wenn es mittags gemeinsam
in die Stadtwerke-Kantine geht. Dabei sind die Auf3enmitarbeiter
alles andere als hillige Arbeitskréfte. »Wir sind nicht glinstiger
als andere«, betont Fischenbeck, »und konkurrieren durchaus
mit den Ubrigen Gartenbaubetrieben aus der Region.«

Die ausgelagerten Werkstattarbeitsplatze sind im besten Falle
nur ein Anfang. »Ein erster Schritt, der am Ende zu einem
festen, sozialversicherungspflichtigen Arbeitsplatz flhren
kann«, wie Fischenbeck sagt. Rund 40 Drachensee-Mitarbeitern
ist das bereits gelungen, sie arbeiten heute in Tierheimen,
Poststellen oder etwa auf Bauernhdfen.

Die Stiftung Drachensee hofft jetzt auf weitere Auftrage von
Unternehmen. »Unsere Mitarbeiter sind vielseitig, kompetent
und kdnnen mehr, als viele glauben, sagt Fischenbeck. Das
haben die Stadtwerke schon lange erkannt. »Uns verbindet
seit vielen Jahren eine ausgesprochen enge Partnerschaft,
betont der Werkstatt-Bereichsleiter.

Unterstiitzung fiir die Region.

Hansjorg Fischenbeck,

Bereichsleiter der Werkstatt

am Drachensee, sieht Arbeit als

einen wichtigen Baustein zur

2 gesellschaftlichen Teilhabe.

' Die Stadtwerke Kiel unterstitzen
diesen Einsatz flr Integration.



»Wir bringen die Energie — durch
unsere Netze flief3en Strom, Gas,
Warme und Wasser. Und zwar
genau dorthin, wo unsere Kunden
sie brauchen. Die Energie flr Kiel
und den ganzen Norden.«

Stadtwerke Kiel
Deine Energie ist hier.
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